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2 SIEVERS-SNC

fur die
Microsoft Business Solutions-Produkte.

Microsoft Business Solutions unterstutzt die Kompetenz der Partner
in besonderem Maf3e. Die Microsoft Business Solutions-Partner
verflgen Uber umfangreiche und langjahrige Erfahrungen im
Mittelstand und wissen, welche speziellen Funktionalitaten fir eine
Unternehmenslosung bendtigt werden.

Das Ergebnis dieser Zusammenarbeit sind die qualifizierten
Partnermodule fur die Microsoft Business Solutions-Produkte:
qualifizierte Erweiterungen des Standards fur spezielle, vielfach
branchenubergreifende Funktionalitaten.

Um die Qualitat der Module sicherzustellen, werden die Partner-
module von Microsoft Business Solutions eingehend hinsichtlich
der Kompetenz des Partners und der angewandten Methodik bei
der Entwicklung und Implementierung untersucht. Nur Partner-
module, die diese Prufung bestehen, durfen sich qualifizierte
Partnermodule nennen - und geben lhnen die Sicherheit flr lhre
Investition.

Die Partnermodule sind vollstandig in die Unternehmenslosung
integrierte Funktionalitaten und werden von Microsoft Business
Solutions-Partnern entwickelt, vertrieben und gepflegt.

Nutzen Sie das volle Potenzial Ihrer Unternehmenslosung von
Microsoft Business Solutions - mit dem hier vorgesteliten
Partnermodul.

Stand: Juli 2005

Verantwortlich fir den Inhalt:

SIEVERS-SNC Computer & Software GmbH & Co. KG
Rheiner Landstrae 195 b

D-49078 Osnabrtick

Telefon +49 (0)5 41 / 94 93 -0

Telefax +49 (0)5 41 / 94 93 - 218



Produktivitatssteigerung
durch Datentransfer

Die Durchgangigkeit bei der Abbildung von Geschaftsprozessen ist
eines der zentralen Leistungsmerkmale moderner kaufménnischer
Softwarelosungen. Thr Einsatz fuhrt zu einer noch vor Jahren unge-
ahnten Transparenz und Verfugbarkeit. Speziell im Bereich der
Erfassung, Bearbeitung und Auswertung betriebswirtschaftlicher
Daten stellen sie damit ein wichtiges Informations- und Analyse-
instrument dar, das tber jede Stufe des Auftrags- bzw. Produktions-
fortschritts jederzeit Auskunft geben kann.

Dabei hat der Vorteil der Durchgangigkeit nicht nur eine unter-
nehmensinterne Komponente, die sich in der Vermeidung von
Doppelerfassungen, zeitnahen Auswertungen und schnellen Entschei-
dungen widerspiegelt; auch in der Zusammenarbeit mit dem Steuer-
berater ist eine konsequente Datenintegration zeitsparend und
produktivitatssteigernd, sofern sie in der Lage ist, alle buchhalterisch
relevanten Daten aus der Finanzbuchhaltung an die Kanzlei zu
ubergeben. Aufwendige Konvertierungsarbeiten und Papierbelege
gehoren dann der Vergangenheit an.

Voraussetzung fur einen reibungslosen und sicheren Datentransfer
zwischen dem ERP-System eines Unternehmens und der Datenver-
arbeitung der Steuerberatungskanzlei ist eine auf beide Systeme
abgestimmte Schnittstelle (siehe Abb. 1). Erst ihr Einsatz ermoglicht
es dem Unternehmen, seinen Zeitaufwand fur die Ubergabe von
Daten aus dem Rechnungswesen an den Steuerberater auf ein
Minimum zu reduzieren.
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Sicherheit durch
vollstandige Integration

Abb. 1: Kontenplan Bereits vor Jahren wurde von dem Microsoft Business Solutions-
Partner SIEVERS-SNC eine DATEV-Schnittstelle fur Anwender des
ERP-Systems Microsoft Navision entwickelt. Als branchenunab-

arvinion - [Enntonplan]

hangige Losung wandelt sie die entsprechenden Navision-Daten

automatisch in ein DATEV-gerechtes Format um und ermoglicht so
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eine direkte, reibungslose Datentibertragung (per Diskette, E-Mail
oder DFU) in die Finanzbuchhaltung des Steuerberaters. Dabei
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Durch die vollstandige Integration in Navision (siche Abb. 2) und
e eine spezielle Konvertierungssoftware der DATEV ist die sichere
Ubertragung gewihrleistet; die Datenttbernahme wird zusatzlich

protokolliert.

FEATURES

 Export von Debitoren-, Kreditoren- und Sachkontenstammdaten

* Export aller Buchungen als Nettobetrage mit daraus resultierenden
Steuerbetragen oder als Bruttobetrage, die die Steuerbetrage
enthalten (Netto-Methode / Brutto-Methode)

e Ubertragung in den DATEV-Sachkontenrahmen SKRO3 oder
SKRO4

¢ Ubertragung im OBE- oder KNE-Format der DATEV

¢ Erstellung von Ubersichten tber alle DATEV-Abrechnungen

Abb. 2: Mentt

* Erstellung einer Ubersicht tber die zuletzt exportierten Sachposten

* Erstellung des zuletzt von der Konvertierungssoftware
ausgegebenen Protokolls

* Moglichkeit zur Annullierung und Wiederholung von Datentransfers

* Einfache Konfiguration durch Parametersteuerung

* Auferst zuverlassige Abwicklung und Handhabung

* Ubertragung von Debitoren- und Kreditorenposten in Fremd-
wahrung moglich

* Prufung der in Navision enthaltenen Daten auf formale Vertrag-
lichkeit mit der DATEV
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FUNKTIONSBESCHREIBUNG

Die DATEV-Schnittstelle bietet die Moglichkeit, Sachkonten-,
Debitoren-, Kreditorenstammdaten und Buchungen aus Navision an
die DATEV zu tubermitteln.

Die Schnittstelle ubertragt im Detail folgende Informationen:

SACHKONTENSTAMM
* Sachkontonummer
* Sachkontobezeichnung

DEBITORENSTAMM

¢ Debitorennummer

* Name, Adresse, Postleitzahl, Ort

* Bankname, Bankleitzahl, Bankkontonummer, Kreditlimit in
Mandantenwéhrung

* Rechnungsfalligkeit in Tagen

e Umsatzsteuer-Identifikationsnummer

KREDITORENSTAMM

¢ Kreditorennummer

¢ Name, Adresse, Postleitzahl, Ort

¢ Bankname, Bankleitzahl, Bankkontonummer
e Umsatzsteuer-Identifikationsnummer

BUCHUNGEN Abb. 3: Einrichtung
* Nettobetrag, Gegenkontonummer, Rechnungsnummer, e R L R T e
Falligkeitsdatum, Belegdatum B v
 Kontonummer, Kostenstellencode, Kostentragercode, psslmli
Buchungstext, Wahrungskennung (bezogen auf die DATEV) i T S et
Gatay andietare, [ et kandbarstsport —
DATENEXPORT m,’f_——' it s
Den Datenexport starten Sie aus der Funktion ,DATEV-Schnittstelle* m:j *—]M
im Menu ,Finanzmanagement“. Art und Umfang des Exports e =
definieren Sie zuvor einfach durch Auswahl einer DATEV-Einrichtung
unter ,DATEV-Einrichtung Nr.“.
Im weiteren Ablauf werden die Eingabedaten fur das DATEV-
Konvertierungsprogramm DAMO erstellt, das fur jede Exportart
automatisch startet und die Eingabedaten in die DATEV-lesbaren
Formate umwandelt.
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Abb. 4: Protokoll
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EINRICHTUNG

Grundlage des Exports von Daten aus Navision zur DATEV ist die
Tabelle ,DATEV-Einrichtung” (siehe Abb. 3). Mit der ,DATEV-
Einrichtung Ubersicht* erhalten Sie jederzeit eine Ubersicht uber die
vorhandenen Einstellungen. Diese Tabelle enthalt eine Karte fiir jede
Einrichtung, in der Sie Art und Umfang des jeweiligen Datenexports
bestimmen konnen. Jeder Einrichtung muss aufSerdem eine Nummer
zugeordnet werden, die der eindeutigen Kennzeichnung dient.

Einrichtungen konnen auf zwei unterschiedliche Arten angezeigt

werden:

* Auf der Einrichtungskarte (,DATEV-Einrichtung®) werden
sémtliche fur eine Einrichtung verfugbaren Felder angezeigt.

* In der Einrichtungsubersicht (,DATEV-Einrichtung Ubersicht®)
hingegen werden alle Einrichtungen zeilenweise aufgelistet —
dabei ist zu jeder einzelnen Einrichtung eine Auswahl von
Feldern dargestellt.

Alle Einrichtungen werden in dem Fenster ,DATEV-Einrichtung®
vorgenomimen.

PROTOKOLLE
Das Fenster ,DATEV-Exportprotokoll® zeigt das von dem DATEV-

Konvertierungsprogramm DAMO zuletzt erstellte Protokoll an
(siche Abb. 4).

ABRECHNUNGEN

Das Fenster ,DATEV-Abrechnung” (siehe Abb. 5) zeigt alle ausge-
fuhrten Exporte an — auch dann noch, wenn sie annulliert wurden.
Mit der Funktion ,Sachpostenexport annullieren® kann jede
Verarbeitung eines Sachpostenexportes ruckgangig gemacht werden.

SCHNITTSTELLEN-VORAUSSETZUNGEN

Aufgrund der enormen Flexibilitit und Anpassbarkeit brauchen nur

die beiden folgenden Voraussetzungen erfullt zu sein:

* Navision-Basismodule: Finanzbuchhaltung, Debitoren, Kreditoren

* Die in Navision hinterlegten und verwendeten Wahrungscodes
mussen den ISO-Codes fur Wahrungen entsprechen.



mit Sitz in Osnabruck ist ein mittelstandisches
Computer- und Systemhaus mit Uberregionaler Bedeutung. Seit
mehr als 15 Jahren bietet es zukunftsorientierte IT-Systemlésungen
fur den Mittelstand. Neben Komplettlosungen in den Segmenten
Netzwerke, Hardware und kaufmannische Software entwickelt
SIEVERS-SNC Spezial-Lésungen fur Lagerverwaltung, Ruck-
verfolgung, Auftragssteuerung und Katalogerstellung sowie eine
DATEV-Schnittstelle. Diese basieren ebenso wie die Branchen-
Lésung fur das Transportmanagement auf der Standardsoftware
Microsoft Navision.

GrofRer Wert wird auf individuelle und I6sungsorientierte Beratung,
Service und Schulungen gelegt. Alle Leistungen aus einer Hand
garantieren eine rasche und reibungslose Projektumsetzung.

Langjahrige Business-Partnerschaften verbinden SIEVERS-SNC u.a.
mit HP, der Deutschen Telekom, WatchGuard, Veritas, Sage und
insbesondere mit Citrix und Microsoft, die dem Unternehmen den
Gold-Partner-Status verliehen haben. Dieses Gutesiegel fur auRer-
gewohnlich hohe Beratungs- und Umsetzungsqualitat in Bezug auf
Microsoft-Technologien durfen nur rund 50 deutsche Systemhauser
fiihren. Die permanente Uberpriifung durch Microsoft sichert den
Kunden ein auf héchstem Niveau gehaltenes IT-Know-how,
modernste Produkte und damit umfassenden Investitionsschutz.
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Microsoft
GOLD CERTIFIED
Partner

ist der verlassliche Partner,
der flexible Technologie mit umfangreicher Geschaftskompetenz
vereint und Sie - zur langfristigen Sicherung lhres Erfolgs - nach-
haltig unterstutzt, schnell fundierte Unternehmensentscheidungen
zu treffen.
Microsoft Business Solutions ist einer der sieben Geschafts-
bereiche der Microsoft Corporation mit insgesamt 276.000 Kunden
und 3.800 Mitarbeitern. Er bietet vollstandig integrierte Unter-
nehmensanwendungen fur kleine und mittelstandische Firmen
sowie Organisationen mittlerer GroRRe an, die die durchgangige
Automatisierung von Geschaftsprozessen zwischen Mitarbeitern,
Kunden, Lieferanten und Partnern ermoglichen. Die Losungen
optimieren strategische Geschaftsprozesse, angefangen bei
Finanzbuchhaltung, Businessanalysen und Human Ressources
Management Uber Projektmanagement, Customer Relationship
Management, Supply Chain Management und E-Commerce bis
hin zu Fertigung und Handel. Die Businessldsungen basieren
auf Standardsoftware und sind - bei einem sehr guten Preis-
Leistungs-Verhaltnis - exakt auf die Bedurfnisse wachsender
mittelstandischer Unternehmen ausgerichtet. Sie sind schnell zu
implementieren, einfach zu bedienen und leicht an wechselnde
Anforderungen anpassbar. 4.700 Vertriebs-, Implementierungs-
und Servicepartner mit weltweit 30.000 Mitarbeitern gewahr-
leisten einen umfassenden Service fur Unternehmen aus nahezu
allen Branchen.

Weitere Informationen zu den Produkten und Lésungen von
Microsoft Business Solutions stehen im Internet unter
www.microsoft.com/germany/BusinessSolutions zur Verfugung.
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